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Baccalauréat Professionnel
Métiers du Commerce et de la Vente

OBJECTIFS : D
Teléphone
-S'inscrire dans une démarche commerciale active. ’A
-Accueillir, conseiller et vendre des produits et des services associés Courriel
-Contribuer au suivi des ventes
-Participer a la fidélisation de la clientéle et au développement de la relation client
Brochure

Selon les spécialités :
-Prospecter des clients potentiels
-Participer & I'animation et & la gestion d'une unité commerciale

DESCRIPTIF DE LA FORMATION :

Domaine Professionnel :

Blocs communs : Conseiller et Vendre, Suivre les Ventes, Fidélisation de la clientéle et
Développement de la Relation Client
Spécialités : Option A Animation et Gestion de I'espace commercial

Option B Prospection clientéle et valorisation de I'offre commerciale

PRE REQUIS ET MODALITES D'ACCES :

Les candidats doivent &tre issus d'une classe de premiére
professionnelle "baccalauréat professionnel Métiers du

LE PLUS DE LA FORMATION !

Commerce et de la Vente"
Dossier, entretien, positionnement.

La formation s'effectue en mixité de public (scolaires et
apprentis). En cas de rupture de contrat, le jeune rede-
vient éléve et peut ainsi poursuivre sa formation.

DUREE :

1 an. Uniquement en Terminale.
625 heures de formation en centre

LIEV ET DATE :

Formation au LPO de I'Edit - 38150 ROUSSILLON
Rentrée Septembre 2021.

METHODES MOBILISEES ET MODALITES
D'EVALUATION :

Pédagogie de l'alternance

Validé par un dipléme de I'Education Nationale de niveau V
par contrdle en cours de formation (CCF) et épreuves
ponctuelles écrites

~

DEBOUCHES PROFESSIONNELS :

Le titulaire du Bac. Pro Métiers du Commerce et de la
Vente est un salarié qui intervient dans tous types
d'organisation a finalité commerciale ou disposant d'un
service commercial ou d'une direction relation client.

Le dipldme permet aussi une poursuite d'études,
principalement en BTS « Management Commercial
Opérationnel », « Négociation et Digitalisation de la
Relation Client ». Mais il est possible dintégrer d'autres

filiéres.
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CONTACTS

LPO de I'Edit

24 Avenue du Lycée
38150 ROUSSILLON
04 74 11 11 80
Benoit RAMARD

GRETA NORD ISERE
Tél. 04.74.28.04.86
gretanisere@ac-grenoble.fr

coUT DE LA FORMATION:

Gratuit pour les jeunes

Financé par les OPCO pour les entreprises

INDICATEURS DE RESULTATS : \

Satisfaction usagers GRETA NORD ISERE
2019

Taux réussite examen 2019: non disponible.

Taux insertion : non disponible.
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